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Oligopol - Pojam oligopola znaci "malo prodavaca". To je trziSte sa samo nekoliko prodavaca od kojih
svaki nudi proizvod koji je slican ili identi€an drugim proizvodima. Oligopol je rasprostranjen oblik
trziSne strukture. Primeri oligopolistickih industrija ukljuéuju automobile, naftne derivate, elektri¢nu
opremu, proizvodnju raunara, proizvodnju bele tehnike. Iznenaduje da i oblasti proizvodnje Zvakacih
guma postoji samo nekoliko proizvodaca.

Opstanak samo nekoliko proizvodaca na ovakvim trzistima je moguée zbog postojanja ekonomije
obima i opadajucih troSkova. Postoje odredeni industrijski sektori u kojima se zahteva veliki obim
proizvodnje da bi ona bila isplativa. Odredena istrazivanja u SAD-a pokazuju da isplativost industrije
automobila podrazumeva godiSnju proizvodnju od 100 000 komada. Takva situacija stvara osnov za
postojanje malog broja proizvodaca, ista situacija je i sa proizvodadima elektricne energije i fiksne
telefonije.

Oligopoli mogu opstati i zbog postojanja razliCitih zakonskih ograni¢enja i zbog troSkova ulaganja.
Drzava ponekad svojim zakonskim reSenjima ograniava konkurenciju. Takva je situacija sa
patentima. Na primer, farmaceutsko preduzeée moze imati monopolsku poziciju na novi lek u 10
godina zbog zadtite patenta. DrZzava moze nametnuti ulazna ogranienja i putem koncesija. Dajuci
koncesiju nekom preduzecu vrSe se ograni¢avanja na ulazak novih konkurenata. Takva je situacija sa
koncesijama u eksplotaciji rude, distribuciji gasa. DrZzava i putem instrumenata spoljne trgovine, carina
i kvota ograni¢ava konkurenciju na domacem trzistu stiteCi domacée proizvodace.Moze imati jasno
odredenu granicu u proizvidnji i cenama.

Drugi tip oligopola €ini privredni sector u kome je stalo nekoliko prodavaca diferenciranih proizvoda.To
je, na primer, u automobilskoj industriji gde se automobili prodaju po brojnim obelezjima kao Sto su
veli€ina,snaga potrosnja goriva itd.

U dana$njim uslovima privredivanja preovladduju oligopoli koji su €vrsto povezani sporazumima o
cenama, segmentaciji trzidta, te kao takvi diktiraju razvoj klju¢nih grana svetske privrede.



Analizu oligopola podinjemo analizom duopola. Duopol predstavlja najjednostavniji tip oligopol sa
samo dva €lana. Pravila njegovog pona$anja ¢e se odnositi i na oligopol sa vise uCesnika.

Na oligopolskom trzistu svako preduzece ¢e donositi odluku o nivou proizvodnje i nivou cena na
osnovu strateSkog razmatranja ponaSanja svojih konkurenata. Istovremeno, odluka konkurenta ¢ée
zavisiti o odluci prvog preduzec¢a. Svako preduzeée Zeli poslovati najbolje $to moze uzimajuci u obzir
ponaSanje konkurenata. Prirodno je pretpostaviti da ¢ée i konkurenti slediti istu logiku, poslovace
najbolje $to mogu uzevsi u obzir Sta radi to preduzeée. Svako preduzeée na taj nacin, uzima u obzir
ponasanje svojih konkurenata i pretpostavlja da konkurenti vuku iste poteze kao i preduzece.

Ovako ponaSanje pruza osnovu za utvrdivanje ravnoteze na oligopolskom trziStu. Ovaj koncept prvi
put je objasnio matematiCar John Nash 1951. godine i po njemu se zove Nashova ravnoteza. Ona u
sustini predstavlja skup strategija i akcija kod kojeg svako preduzece najbolje posluje uzevsi u obzir
akcije konkurenta.
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