Ovo je pregled DELA TEKSTA rada na temu "Pokretanje preduzetni¢kog poduhvata-franSizing". Rad ima
19 strana. Ovde je prikazano oko 500 reci izdvojenih iz rada.

Napomena: Rad koji dobjate na e-mail ne izgleda ovako, ovo je samo DEO TEKSTA izvucen iz rada, da
bi se video stil pisanja. Radovi koje dobijate na e-mail su uredeni (formatirani) po svim standardima. U
tekstu ispod su namerno izostavljeni pojedini segmenti.

Ako tekst koji se nalazi ispod nije Citljiv (sadrzi kukice, znakove pitanja ili necitljive karaktere), molimo
Vas, prijavite to ovde.

Uputstvo o nacinu preuzimanja rada mozete procitati ovde.

Uvod

Davalac (prodavac) franSize smanijuje svoj rizik jacanja konkurencije i zauzimanje trzista za koje on
samsotalno nema snage, prodaje svoju pamet (model organizovanja, know-how) i obezbeduje smanjenje
jedini¢nih fiksnih troskova nastalih ulaganjem u viasnistvo ideje o poslu. Nadalje se korisnost ovog vida
poslovnog povezivanja davaocu franSize ogleda u eliminaciji troSkova poslovanja i odrzavanja odnosnih
poslovnih objekata i joS &itav niz drugih pogonosti.

Postoje 4 vrste franSize u zavisnosti na Sta se odnose, i to:

robni franSizing, za prodaju odredenog asortimana,

usluzni franSizing, za prodaju ili pruzanje odreZzenog vida usluge,

proizvodni franSizing, gde se ustupa franSiza u oblasati proizvodnje odredene robe ili asortimana,

poslovni franSizing, gde se inplementira kompletni sistem poslovanja u neko preduzece - primaoca od
strane davaoca franSize.

Fransiza se moze odrediti na odredeno vreme (npr. jedna kalendarska godina) ili na odredenu teritoriju a
moze i obe istovremeno kao i na odredenu robu ili uslugu ili odredeni proizvodni program. Ovaj oblik
poslovnog povezivanje se definiS8e ugovorom o fransizingu.

Nastanak, razvoj i savremeni znacaj franSizinga

Pravni pisci, u nastojanju da pronadu u daljoj proslosti poslovni aranZzman koji predstavlja istorijski koren
franSizinga, navode razne poslove koji imaju neke veze sa danasnjim poimanjem franSizinga. Tako Mark
Abell navodi da je franSizing kao poslovni koncept postojao mnogo vekova unazad, da je u Kini i kineskim
kolonijama od Sangaja do San Franciska postojao Mai Toi (zakup stola), ugovor za vodenje gostionica. U
Japanu takode postoje, jo$ od pre Tokugawa epohe, Norenkai sistem, po kome bivsi zaposleni radnik
moze da otvori nezavisnu poslovnu jedinicu uz nadoknadu bivSem poslodavcu.

U literaturi se skoro uniformno navode engleske pivare koje od XVII veka imaju aranZmane ekskluzivne
kupovine sa krémama. U Nemackoj, franSizing kao poslovni sistem datira takode iz XVII veka, kao
istovrsni aranZman za distribuciju piva.

Zatim, na smeni dva veka, fransizing pocinju da koriste proizvodaci automobila, na €elu sa General
Motors-om, zatim kompanije Coca-Cola, Rexal. Fran$izing je u Francuskoj po¢eo krajem 1920-ih godina
u industriji vune kroz kompanije poput Pingouin i Phildar. Po€etkom 1930-ih, sa franSizingom otpoc€inju i
velike naftne kompanije, u nemoguénosti da centralizovano vode ostre ratove cena na lokalnim trzistima.

1950-ih godina javlja se novi tip franSizinga — fransizing poslovnog formata, €iji su nosioci kompanije:
McDonald's, Holiday Inn, Pizza Hut, Burger King, Service Master, Budgel Rent-a-car i mnogi drugi
franSizing lanci.



Kad se govori o franSizing podacima u SAD uglavnom se pominju statistike koje izdaje Ministarstvo
trgovine i IFA (asocijacija ameri¢kih franSizera), prema tim podacima ukupan rast u periodu od 1975-
1990. je 58,5%, pri Cemu je distributivni franSizing rastao pri stopi od 42,4%, dok je franSizing poslovnog
formata rastao po stopi od 115,5%. Pri uporedenju fransizinga sa istorijski poznatim poslovnim
aranzZmanima Sirom sveta mogu se primetiti neke sli¢nosti, ali nema sumnje — franSizing je rastao, razvio
se i doziveo svoju zlatnu fazu u SAD, kao u poslovnom tako i u pravnom smislu reci.
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